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Program 2026 Skive B2B

R

Sammenseaetning af
det rette team

Oplaegsholder: Kenneth Bo Jensen, Talent X

@ Tidspunkt Adresse
14. januar kl. 8.00-10.30 Brarupgade 18C, 7800 Skive




Program 2026 Skive B2B

E-commerce i B2B

Opleegsholder: Anette Norskov Schultz, Tefcold

@ Tidspunkt Adresse
18. februar kL. 8.00-10.30 Brarupgade 18C, 7800 Skive




Program 2026 Skive B2B

%‘

Event marketing i en
B2B verden

Oplaegsholder: Roxana Vasiliu, Cater Food

@ Tidspunkt Adresse
18. marts kL. 8.00-10.30 Brarupgade 18C, 7800 Skive




Program 2026 Skive B2B

One man army-marketing

Oplaegsholder: Tanja Gehlert Baek, Midtjysk Albyg

@ Tidspunkt Adresse
22. april kl. 8.00-10.30 Brarupgade 18C, 7800 Skive




Program 2026 Skive B2B

e

Marketing B2G

Oplaegsholder: Mathias Rud Trillingsgaard, Ap Services

@ Tidspunkt Adresse
13. maj kL. 8.00-10.30 Brarupgade 18C, 7800 Skive




Program 2026 Skive B2B

Sommerarrangement:
Cases fra gruppen

Oplaegsholder: Nicolai Mortensen, Texta

@ Tidspunkt Adresse
11. juni kL. 16.30-??.7? TBD




Program 2026 Skive B2B

Operationel Al

Oplaegsholder: Maria Emilie Borup Harring, AIM

@ Tidspunkt Adresse
19. august kL. 8.00-10.30 Brarupgade 18C, 7800 Skive




Program 2026 Skive B2B

High Complexity
Products Marketing

Oplaegsholder: Anni Nergaard Rosenkyvist Larsen, Unipoint

@ Tidspunkt Adresse
16. september kl. 8.00-10.30 Brarupgade 18C, 7800 Skive




Program 2026 Skive B2B

)

Multibrand Marketing

Oplaegsholder: Helle Riisager, Inwido

@ Tidspunkt Adresse
28. oktober kL. 8.00-10.30 Brarupgade 18C, 7800 Skive




Program 2026 Skive B2B

&

Storytelling og
vaerdibaseret
kommunikation

Oplaegsholder: Mette Plougmann, Thise Mejeri

@ Tidspunkt Adresse
19. november kl. 8.00-10.30 Brarupgade 18C, 7800 Skive




Program 2026 Skive B2B

Julefrokost:
Cases fra gruppen

Oplaegsholder: Nicolai Mortensen, Texta

@ Tidspunkt Adresse

9. december kl. 16.30-??2.2? TBD




FAQ Skive B2B

#1: Hvor tit og hvornar mades 1?

Cirka en gang om maneden. Maske lidt oftere, nar man teeller undergrupperne med. Vi starter
fra kL. 8:00 med morgenmad. Hvis du ikke kan na det, starter programmet forst kL. 8:30. Vi
slutter kL. 10:30.

#2: Skal man veere med hver gang?

Ja. Det vil vi gerne have. Selvfelgelig kan der veere undtagelser og SOS'er pa privaten eller
arbejdet. Det kan ske. Men sker det for ofte, bliver det edelaeggende for netvaerket.

#3: Ma jeg tage en kollega med?

Vi arbejder med et princip om, at man i lebet af en sseson (12 maneder) ma have en kollega
med en enkelt gang, hvis der er et emne, som er superrelevant for vedkommende. Men

for at sikre et personligt, fortroligt netvaerk, vil vi helst ikke have for mange ikke-faste
medlemmer med.

#4: Er det muligt at veere med pa et mode, for man siger ja?

Nej. Vi forstar godt, at man gerne vil se, hvad det er, man siger ja til. Men med afsaet |, at
netvaerksgrupperne skal veere personlige og fortrolige fora, duer det ikke med gaester,
der kommer og gar fra gang til gang. Vi vil gerne forteelle og dele alt det, vi kan, sa du kan
vurdere, om det er relevant for dig eller €j.

#5: Er der noget med smat?

Du forpligter dig til et medlemskab pa 12 maneder “pr.
gang’, og det er ikke muligt at opsige dit medlemskab
midt i en saeson og fa refunderet dit kontingent. Alt
andet er relativt normale betingelser og vilkar.
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